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uitos fatores tém contribuido
para o fortalecimento do mer-
. * cado do cavalo no Brasil, mas
temos que reconhecer que dificilmen-
te outra raca teria o desempenho que o
Quarto de Milha demonstrou nos seus
resultados nos Ultimos anos. Tivemos
turbuléncias e crises econémicas de
contexto mundial, mas atravessamos
sem que o setor experimentasse bai-
xas. O momento de crise nos Estados
Unidos da América fortaleceu as nos-
sas importacdes o que permitiu a en-
trada de material genético de valor
comparado aos melhores do mundo:
sdo cerca de 2 mil animais nos Gltimos
seis anos. As previsdes de desaqueci-
mento do mercado interno motivadas
pela importacdo de animais e o uso da
transferéncia de embrides, ndo se con-
firmaram e mais uma vez os negdcios
envolvendo o cavalo Quarto de Milha
se mantém distante das perturbacdes
da economia interna e mundial.

A entrada de cavalos estrangeiros
nao despencou o preco dos animais na-
cionais como se temia e ainda trouxe o
beneficio e contribuicdo na melhoria e
refrescamento da nossa genética. Nesse
mesmo sentido o que se esperava que
a transferéncia de embrides repercutis-
se negativamente nos precos pelo au-
mento da oferta, também nao
se confirmou, e - visivelmente
trouxe ganhos inestimaveis
para o plantel brasileiro pela
multiplicacdo da boa genética:
muitas delas em extingdo.

Diante desse cenério, pode-
mos concluir que temos ainda
uma raga em crescimento visto
que, reagiu positivamente nos
dois casos de aumento da ofer-
ta, pois temos criadores tra-
dicionais fazendo renovagdo
e ampliacdo de seus plantéis
e também a entrada de novos
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criadores/investidores.

A raca Quarto de Milha tem demons-
trado aos novos criadores que a ativida-
de ndo é apenas um hobby, divertimen-
to ou coisa do tipo. Podem até entrar
pensando, mas... Esse negocio tem atra-
ido empresérios de outros segmentos
que querem, com o profissionalismo e
experiéncia adquiridos em outros ra-
mos de negécios, investir em uma ati-
vidade que lhe proporcione além do lu-
cro a satisfacdo. Muitos desses animais
provenientes das importacdes cairam
na mao dos novos investidores que
buscam em primeiro lugar a qualidade
visando um retorno mais rapido. As rari-
dades provindas dos chamados ventres
de ouro do plantel nacional também s3o
disputadas por esse mesmo grupo que
aposta nos resultados historicos de de-
sempenhos como forma de se chegar
mais rapido ao sucesso.

Para explicar esse crescimento bas-
ta ver os nimeros. A multiplicacdo dos
leilGes fez o faturamento nacional de
vendas somente por esse canal au-
mentar entre 2010 e 2011 em cerca
de 30%, atingindo uma cifra de RS
187.417.320,00 (fonte ABQM). A regido
Nordeste figura como sendo o segundo
maior mercado do pais, detendo mais
de 26% das vendas, superada somente

A regido Nordeste figura
como sendo o segundo maior
mercado do pais

“A entrada de cavalos

estrangeiros ndo despen-
cou o preco dos animais
nacionais... trouxe o be-
neficio e contribuicdo na
melhoria e refrescamento
da nossa genética”

pela regido Sudeste.

O crescimento do nimero de cria-
dores é o primeiro indicativo de quanto
a criacdo de cavalos da raca Quarto de
Milha é também um atrativo negdcio.
Para comprovar, basta ver a crescente
estatistica de novos socios criadores na

Associacao Brasileira de Criadores de-

Cavalo Quarto de Milha (ABQM), como
também o fortalecimento dos ndcleos
espalhados por todo o Brasil nas mais
diversas modalidades.

Podemos enumerar alguns fatores
que sao favordveis ao crescimento
desse negoécio: facilidades na aquisi-
¢do através de leildes com pagamento
parcelado, melhoria do padrao social,
divulgacdo da raca, versatilidade ao
participar de um amplo leque de mo-
dalidades esportivas, realizacdo de
consoércios na compra de ani-
mais mais valorizados, uso das
modernas tecnologias na re-
producdo, fortalecimento das
vaquejadas, etc.

Sem ddvidas que essas
contribuicbes externas para =
manutenc¢do e crescimento da
raca sdo visiveis, mas temos
que nos render que a princ-
pal delas esta intrinseca a esse
patrimdnio intangivel de reco-
nhecido valor, a marca “Quarto
de Milha", a qual todos nés de-
vemos zelar.
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